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» Standardisation et fort pouvoir d’intégration
donnent des ailes aux outils de gestion

du cycle de vie des produits.

lls séduisent de plus en plus les entreprises,
dont les PME, nouvelles adeptes du PLM.

acré PLM! Le
concept de Product
Lifecycle Manage-
ment (gestion du
cycle de vie des produits),
inventé il y a une dizaine d’an-
nées par Dassault Systémes,
séduit de plus en plus les
entreprises. « On trouvait a
I’époque d’un coté les sys-
témes de CFAO [conception
et fabrication assistées par

LA MATURITE

ordinateur] et, de I'autre, les
SGDT [systemes de gestion de
données techniques]. Il suffi-
sait donc de les intégrer pour
construire une solution glo-
bale», se rappelle Denis Sen-
pere, membre de la direction
générale et vice-président
PLM de Dassault Systeémes.
Lentreprise est, selon CIM-
data, le numéro un mondial
du domaine.

Pour ce connaisseur, actif
depuis une vingtaine d’années
dans le monde du CIM
(Computer Manufacturing Int
egration) et autres PLM, le
mouvement s’est accéléré
ces dernieres années, ce que
constate également Michel
Rochon d’Euriware. « Aprés
les grandes entreprises, qui
en sont déja a leur deuxieme
expérience, C’est aujourd’hui
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UGS; Siemens

au tour des PME de passer
alacte», commente-t-il (voir
interview page 59).

Contréler et maitriser
Pinformation

Les raisons de cet engouement
sont claires. D’abord la multi-
plication des outils informa-
tiques utilisés dans 'industrie,
dela CFAQ a la fabrication en
passant par la logistique, la

maintenance, le SAV, etc., pose
le probléme crucial de leur
intégration. En effet, la dissé-
mination des informations,
stratégiques pour l'entreprise,
sans aucune corrélation et
maitrise ne peut plus conti-
nuer. Elle risque de pénaliser
fortement la compétitivité des
industries qui sont déja ici, en
Occident, trés concurrencées
par les pays a bas cotts. L'in-
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tégration de plus en plus forte |
entre donneurs d’ordres et
sous-traitants est, ensuite, une
autre raison qui attise les
feux du PLM. Le fameux |
concept “d’entreprise éten- |
due” ne peut exister sans une |
mise en ceuvre efficace et
intelligente de cette démarche,
«Contrdler, maitriser 'infor-
mation sur toute la chaine,

}

Trés structurant, le logiciel PLM, ici celui d'UGS,

touche tous les départements de |'entreprise.

Les solutions, aujourd’hui proposées sur le marché,
plus accessibles que leurs ainées,

répondent aux attentes des PME.
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de la naissance d’un produit a
son recyclage, c’est I'objectif
numéro un du PLM », affirme
Ed Miller, président de CIM-
data. Fort d’un passé riche
d’études et de recherches effec-
tuées dans les années 1980 sur
le CIM, ce cabinet est passé
naturellement aux analyses du
PLM, une évolution qui cor-
respond a celle de besoins des
entreprises. « Les solutions
sont désormais matures car le
savoir-faire des principaux
fournisseurs ne cesse de
croitre», estime ce connaisseur
du PLM.

Avoir une vision
stratégique

Pour I'expert américain, ily a
un signe qui ne trompe pas
quant 2 la prolifération que
connaitra cette démarche: la
multiplication et 'améliora-
tion de la qualité des solutions
pour les PME. Surtout que,
coté utilisateurs, la complexité
des besoins ne cesse de s'am-
plifier, tant dans les pays déve-
loppés quémergents. «De nou-
veaux territoires apparaissent
aussi pour les promoteurs du
PLM », reléve Ed Miller. 1l
recense ’agroalimentaire, la
pharmacie, la confection tex-
tile... Ces industries non tra-
ditionnelles attirent 2 la fois
les éditeurs de PLM habituels,
tel Lascom, qui abandonne
peu a peu la CAO pour ce

nouvel eldorado, ou des four- |

nisseurs d’un type nouveau
comme SAP, Agile (repris
par Oracle), Centric Software,
Selerant, Infor, etc.

«Ces nouveaux domaines sont

confrontés aujourd’hui aux |

mémes défis que les industries
traditionnelles: ils ont donc
besoin des mémes armes
pour gagner la bataille», ren-
chérit Jean-Louis Henriot,
PDG de Lascom, dont la solu-
tion PLM Advitium fait ses
preuves dans I'agroalimentaire
aussi. Léditeur francais compte
un effectif de 90 personnes et

son évolution démontre la
montée en puissance du PLM.
«Ilyacinqans, nous réalisions
2,5millions d’euros dans les
applications PLM. Aujour-
d’hui ces derniéres représen-
tent 95 % des 13 millions pré-
vus pour 2007 », confirme
Jean-Louis Henriot.
Réactivité, diversification
rapide, innovation... la fabri-
cation des yaourts ou des skis
doit répondre aux mémes
impératifs. Pour le respon-
sable de Lascom, le PLM est
un processus transversal géné-
rique qui offre de vraies
réponses a la gestion rapide
du développement et des
modifications d’un produit.
« Avec Advitium, on peut
appliquer une solution stan-
dard a des modeles inconnus,
ce qui permet de s’adapter
facilement a des produits
différents sur des secteurs de
marché différents... bref,
d’accélérer sensiblement la
mise sur le marché d’un nou-
veau produit», indique Jean-
Louis Henriot.

Attention toutefois aux
embiiches sur le parcours, pas
toujours de tout repos, du

PLM. «Il faut avoir, dés le
début du projet, une vision
stratégique et choisir un ou
deux problémes a résoudre,
conseille lexpert. Réaliser des
tableaux de bord, mettre la
documentation et la nomen-
clature de I’entreprise sous
controle. .. autant d’étapes qui
permettront a ceux qui se jet-
tent a 'eau de gagner de l'ar-
gent rapidement. »

Revoir I'organisation

du travail

Pour Denis Senpere de Das-
sault Systemes, l'offre est de
plus en plus abordable et elle
compte tout ce qu'il faut pour
supporter les processus de
entreprise. « Aussi différents
soient-ils, car les processus
d’un fabricant textile comme
Benetton n’ont rien & voir avec
ceux d’un constructeur aéro-
nautique comme Latécoere,
observe-t-il. La connaissance
de plus en plus fine des pro-
cessus dans les différents
domaines a ainsi abouti a la
mise au point de solutions
PLM hautement standardi-
sées.» Finis les casse-téte des
utilisateurs obligés de consen-

tir des développements longs
et coliteux pour adapter 'ou-
til PLM a leur cas. Les solutions
sont devenues presque prétes
alemploi. « Au début du PLM,
les outils ne comptaient que
20% de fonctionnalités stan-
dards, le reste étant a dévelop-
per. Aujourd’hui ce rapport a
été inversé: 80 % de l'outil est
standard. » Les cotits de mise
en ceuvre sont donc devenus
«raisonnables».

Reste que la fourniture de la
solution logicielle doit s’ac-
compagner d’une série de
méthodes et d’aides. « Ce sont
de véritables solutions d’in-
génierie, des instruments
d’innovation, qui couvrent
toute la chaine, du bureau
d’études a l'atelier en passant
par les méthodes et les autres
services », précise encore
Denis Senpere. «1l faut donc
revoir I'organisation du tra-
vail pour tirer tous les béné-
fices d’'un projet PLM qui
revient & piloter I'entreprise
par les processus.»

Dans certaines entreprises
comme Labinal par exemple,
on déclare volontiers qu’ilya
«un avant et un apres PLM ».

UNE CROISSANCE DE PLUS DE 10%

@ Chiffré par CIMdata

a 20,1 milliards de dollars

en 2006, le marché mondial
du PLM a connu une
croissance qui a dépassé

les prévisions. Les applications
de travail collaboratif

et de gestion de données
(CPDM) ont pesé 6,9 milliards
de dollars (soit une croissance
de 12,9 %) tandis que la vente
de logiciels (CFAQ,

simulation, etc.) a représenté
13,2 milliards de dollars

30 MILLIARDS DE DOLLARS POUR 2011

Marché mondial du PLM en milliards de dollars (estimation de 2007 & 2011)
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(croissance de 9,2 %).
«Une évolution naturelle
pour cette démarche
implantée avec succés
ces derniéres années aussi
bien dans les grandes
que dans les petites
entreprises», estime Ed Miller,
président du cabinet
ameéricain. Son champ
d'application reste,

selon I'expert américain,
si vaste qu'il prévoit

pour 2011 un chiffre
d’affaires PLM avoisinant
les 30 milliards de dollars.
Le marché frangais fait,
lui aussi, bonne figure
avec 1,2milliard d’euros
de chiffre d'affaires et 8 %
de croissance en 2007
selon Logiciel.org.
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MICHEL ROCHON,

chez Euriware

L’utilisateur dispose par
ailleurs d’outils pour mesurer
le retour sur investissement,
des métriques et des tableaux
de bord qui montrent que le
PLM est sorti de l'artisanat.
«Lenjeu est de taille pour les
éditeurs et 'on peut penser
que le seuil d’entrée sur le
marché sera de plus en plus
haut», estime le spécialiste
de Dassault Systémes. La
concentration de l'offre, qui
est en marche actuellement,
le prouve. Dassault Systemes
achete bon an mal an deux 2
trois sociétés (la derniére étant
Seemage dans la documen-
tation 3D). Oracle a acheté
Agile, Siemens a repris UGS,
Autodesk a toute la capacité
d’investir dans ce domaine,
et PTC séduira peut-étre un
grand groupe... Cestle début
de la prise de conscience: le
PLM est devenu une grande |
affaire stratégique.

W. Parra

A LES SOLUTIONS ACTUELLES
- S’ADAPTENT PLUS FACILEMENT

1l

AUX BESOINS DES ENTREPRISES.

Ce n’est plus le cas des solutions

Que représente le PLM aujourd’hui?
La gestion du cycle

de vie de produits doit 8tre considérée

comme une agproche stratégique

qui engage 'ensemble d’'une entreprise

et de ses fournisseurs °il s'agit

d’un denneur d’ordres,

C'est aujourd’hui une démarche mature.

A preuve: les entreprises importantes

en sont déja au stade du renouvellement

de teur salution avec, a la clé,

une deuxiéme génération d’outils PLM.

Commeni définissez-vous
ces outils ?

Il s’agit de solutions capables
de répondre aux défis de I'entreprise
étendue, qui intégrent de plus en plus
d’outils de caleul et de simulation.
Les solutions PLM de jeunesse
nécessitaient de tres lourds
développements spécifigues car elles

actuelles qui offrent un bon niveau

de standardisation et s’adaptent
beaucoup plus facilement aux besoins
de l'entreprise.

. 1. Comment évolue
ce concept ?

Le PLM est de plus en plus utilisé
non pour une seule phase du cycle de vie
du produit {comme cela a été souvent
le cas) mais pour toute la chaine
{de la conception a la fin de vie).

Le bénéfice apporté s'en trouve
considérablement accru.

Par ailleurs i'utilisation des nouvelles
technclagies a cuvert la voie

aux sysiémes distribués et facilite
grandement le travail coltaboratif.
L'intégration de la simulation numérique
dans le PLM représente une évolution
capitale pour les entreprises qui
produisent des systémes complexes.

directeur de 'activité PLM

ne capitalisaient pas suffisamment

Les spécialistes UGS, l'autre
grand du PLM, 46000 clients
dans le monde et 3millions de
licences vendues, constatent
eux aussi la démocratisation
delapproche et la maturation
des solutions. «Les cotits d’ap-

LES BONS CONSEILS
D’EURIWARE

Pour bien réussir un projet PLM,
il estindispensable de:

~3N
JIN

& NE PAS C( IDERER le projet
comme un projet technique
mais comme une évolution

culturelle de 'entreprise;

®AS {ER un engagement fort

de la direction générale;

@ EVALUER limpact de la reprise

de données;

@ FAIRE CONVERGER l'expression
des besoins des utilisateurs avec

les capacités du progiciel standard,

en ne conservant les développements
spécifiques que pour les composantes
du PLM a forte valeur ajoutée.

I'expérience des utilisateurs. Leur
maintenance étajt colteuse.

propriation de ces derni¢res
baissent, expliquent-ils. La
démarche concerne tous les
services de I'entreprise avec
P’avantage d’avoir une base de
données unique.» En consé-
quence insistent-ils sur l'uti-
lité du PLM pour les déve-
loppements mécatroniques et,
plus globalement, pour I'ob-
jectif recherché par toute I'in-
dustrie: «Faire bon du pre-
mier coup.»

Un processus

a développer pas a pas
Comme pour 'ERP, des PLM
“légers” permettent aux PME
d’accéder a ce nirvana de la
gestion industrielle. « Ces
solutions sur étagere accé-
lérent la mise en ceuvre du
concept, certains packages
pouvant étre installés en trois
semaines seulement», insis-
tent les spécialistes UGS qui
soulignent également Ja matu-

ration des utilisateurs. Leurs
conseils: avancer  petits pas,
soigner la méthode, poser des
fondations solides au projet,
construire un modele de don-
nées sain, impliquer les utili-
sateurs trés tot en amont du
projet...

Directeur technique de PTC,
Guy Ladan considére lui aussi
le PLM comme un processus
progressif, qu'il faut dévelop-
per pas a pas. Et il sait de quoi
il parle car, situé 2 la troisieme
place du classement mondial
des fournisseurs de PLM éta-
bli par CIMdata, PTC est
également 'un des pionniers
du concept. «I1 faut avant tout
réfléchir a un plan d’implé-
mentation de la solution,
établir des feuilles de route»,
avertit le spécialiste. Un bon
conseil pour réussir son
voyage sur la planete PLM, si
riche en opportunités. @
Mirel Scherer
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SOLUTIONS PLM

Qui fait quoi?

® Les éditeurs proposent une offre riche et stable qui, aprés avoir séduit les grands
comptes, s’oriente vers les PME. Avec des solutions comme le PLM a la demande.

J utilisateur qui veut se
L lancer dans le PLM
(Product Lifecyle Mana-
gement ou gestion du cycle de
vie produit) n’a que 'embar-
ras du choix. Entre les solu-
tions proposées par les édi-
teurs historiques de CFAO
(conception-fabrication assis-
tées par ordinateur) qui étu-
dient et gérent le produit vir-
tuel, et celles de fournisseurs
d’ERP (logiciels de gestion
intégrée), comme SAP, Oracle
(Agile), Infor ou encore IFS,
qui s’occupent du produit
physique, chaque entreprise,
grande ou petite, peut trouver
chaussure a son pied.
A tout seigneur tout honneur,
le numéro un mondial du
marché, Dassault Systémes,
propose plusieurs offres qui
s'intégrent avec ses autres solu-
tions (Catia V5 pour la CFAO
et la simulation, Delmia pour
la définition des processus
de fabrication...). «Chacune
de ces solutions correspond a
la taille de I’entreprise qui veut
s'équiper», indique Denis Sen-
pere, vice-président PLM de
Dassault Systemes.
Simple a installer, Enovia
SmarTeam est une solution
qui s’adresse aux PME. Com-
patible avec les systémes CFAO
existants sur le marché, elle
permet une collaboration
active entre les acteurs de la
conception du produit, dis-
persés ou non sur différents
sites, entre ceux de I'ingénierie
reliant les départements de
Pentreprise dans un environne-
ment informationnel unique

LES PRINCIPAUX FOURNISSEURS

m Solution Site Web

Dassault Systémes

et, enfin, avec les partenaires
deT’entreprise dans une orga-
nisation étendue. A labase de
cette offre se trouve une plate-
forme logicielle unifiée que
P'utilisateur peut adapter a sa
guise. Toujours pour les PME,
Iéditeur propose Catia PLM
Express, solution packagée
combinant Catia et Enovia
SmarTeam.

Entré au catalogue de I'éditeur
suite a 'achat de MatrixOne
en 2006, Enovia MatrixOne
assure la gestion collaborative
de produits pour des secteurs
comme |’électronique, le tex-
tile-habillement ou les équi-
pements médicaux.

Des perspectives
beaucoup plus larges
Autre solution, Enovia PLM
est destiné aux entreprises qui
travaillent sur des maquettes
numériques complexes: auto-
mobile, aéronautique ou
construction d’équipements
industriels importants comme
le nucléaire. I fournit un envi-
ronnement intégré pour la
conception, la revue et la simu-
lation, accélérant le processus
de conception. L'acces a la

maquette numérique en temps
réel améliore la prise de déci-
sion et réduit les prototypes
physiques, tandis que les fonc-
tions de collaboration amélio-
rent la communication et aug-
mentent la productivité entre
les équipes. A ces offres 'ajoute
3DLive, solution de gestion
collaborative en ligne.

L’ambition de couvrir le
champ PLM le plus vaste pos-
sible est aussi présente chez
UGS devenu Siemens PLM
Software aprés son achat par
le géant allemand. L'éditeur
propose dans sa famille PLM
Velocity Series, qui comporte
une série d’outils pour diffé-
rentes tailles d’entreprises et
d’industries, une offre de ges-
tion de données collaborative
— Teamcenter Express — qui
s’adresse aux PME. La solu-
tion d’'UGS communique évi-
demment avec ses systémes de
CFAO comme SolidEdge et
NX, mais aussi avec Catia,
AutoCAD, Autodesk Inventor,
SolidWorks. .. Loffre de ges-
tion de données collaborative
d’UGS, Teamcenter, dispose
aussi d’un environnement
extrémement puissant de

SOURCE : ClMdata/industrie et Technologies

simulation 3D de processus
de fabrication. UGS propose
aussi le logiciel d’usine numé-
rique Tecnomatix 8.

Lachat de l’éditeur américain
par Siemens place toutefois le
PLM maison dans une tout
autre perspective. La panoplie
trés riche de solutions d’auto-
matisme et de communication
industrielle du géant allemand
ouvre des champs d’applica-
tions quasi infinis pour le
PLM. D’ailleurs, la nouvelle
mouture de Teamcenter
comptant quatorze modules,
annoncés par Siemens PLM
Software, est congue comme
une plate-forme SOA (archi-
tecture orientée services) et
offre une source unique aux
informations produits et pro-
cess, Cette solution permet
notamment une collaboration
en temps réel 2 'échelle mon-
diale et améliore la producti-
vité et le travail en équipe.
Létendue de I'offre PLM est
également une préoccupation
constante pour PTC qui pro-
pose un portefeuille de solu-
tions. «Nous déployons PDM-
Link pour automatiser la
gestion d’informations pro-
duits, Project Link pour le
mode collaboratif et Windchill
pour la gestion des processus
industriels », explique Guy
Ladan, directeur technique de
Péditeur américain.
Lentreprise, qui a plus d’un
atout dans son jeu, veut attirer
les PME vers cette approche en
leur proposant une démarche
originale : le PLM a la
demande. Une solution que
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Le logiciel
Teamcenter
d'UGS, utilisé
ici pour

la conception
collaborative
d'un aspirateur

Dyson.

commercialise aussi, depuis
2004, Pi3C. «Les PME ont des
besoins similaires aux grandes
entreprises », constate Fran-
cois Tribouillois, PDG de cette
entreprise de cinq personnes.
«Cependant, leurs compé-
tences informatiques et les
budgets d’investissement sont
limités, tandis que la nécessité
d’un retour sur investissement
est immédiate.» La solution?
Le mode ASP (Application Ser-
vice Provider ou application a
la demande), autrement dit la
location de logiciels, acces-
sibles via le Net.

«Les avantages pour les PME
sont légion», affirme le spé-
cialiste. Déploiement rapide,
outil opérationnel en quel-

et fiabilité... Alors, qui dit
mieux? La société compte déja
une quarantaine d’utilisateurs
dont Noviloire (conception
et fabrication de machines
pour les analyses médicales),
Reims Aerospace (sous-trai-
tant aéronautique), Groupe
Ruiz (conception-fabrication
de machines spéciales). ..

Une offre modulaire

et flexible

Chez Lascom, la plate-forme
Advitium de gestion du cycle
projet/produit (PLM) et des
processus (BPM) d’une entre-
prise est destinée aux appli-

cations d’ingénierie indus-
trielle et du transport, de I'aé-
rospatial et de la défense, de
P'industrie manufacturiere et
de I'alimentaire-pharmacie.
«Nous pensons que notre
solution est en avance sur les
progiciels de PLM tradition-
nels notamment grace a la
maitrise de deux technologies
fortes: la gestion de configu-
ration et celle de processus»,
précise Jean-Louis Henriot,
PDG de léditeur.

Le glissement de I'offre vers les
PME se manifeste également
chez les autres éditeurs de
CAO comme Autodesk par
exemple. Il a intégré dans son
outil de CAO un systeme de
gestion de données. Méme

(gestion des nomenclatures),
Thinkteam Development Tools
(configuration des workflows
graphiques, des régles d’accés
aux documents, etc.). Pour
Gildas Pouessel, responsable
technique PLM de Think3
France, «il n’existe pas de
solution universelle, ce qui
explique I'intérét d’une offre
modulaire».

«Attention toutefois au bon
déroulement d’un projet PLM,
avertit Gildas Pouessel. La
réflexion doit étre issue du
service de développement de
produits et le projet doit étre
surveillé par la direction géné-
rale. Laisser le bureau d’études
gérer tout seul 'implanta-
tion d’une solution PLM peut

ques jours (deux jours pour
Project Link et moins d’une

chose chez Think3 qui pro- | vite se transformer en catas-
pose une batterie de modules | trophe...»

SUR LE PLM

dizaine de jours pour PDM
Link), accés permanent en
tout lieu, abonnement men-
suel (incluant le logiciel, le
matériel, la maintenance, ’hé-
bergement, etc.) permettant
une évolutivité instantanée
sans investissement de départ
important (10000 euros/an

Signe des temps, I'association Micado
a consacré la 8° édition de ses états généraux
au PLM. Organisée pendant trois jours
en octobre a 'Ecole centrale de Nantes,
la manifestation a réuni les meilleurs experts
du moment qui ont fait le point sur I'état
de I'art. Tendances actuelles dans la recherche
universitaire consacrée au PLM, mise en place
de solutions dans les PME, comment
architecturer I'entreprise étendue, les secrets
du travail collaboratif, le PLM a la demande,
I'ingénierie numérique dans les PME...

intégrés dans son offre Think | Pour Olivier Renault, consul-
PLM, née autour de sa solu- | tant PLM senior chez MDT-
tion CAO pour les PME-PMI. | Vision (filiale d’IBM spécia-
Un PLM modulaire et flexible | lisée dans I'intégration et le
qui s'installe au fur et 3 mesure | conseil), le PLM est un pro-
de I’évolution des besoins. | cessus complexe et pas néces-
Thinkteam permet ainsi le | sairement répétitif, qui doit
management des données | permettre a différents métiers
relatives au produit. Il est dis- | de collaborer . « Des domaines

D.R.

pour Project Link, 15000euros
par an pour PDM Link),
hébergement IBM garantis-
sant sécurité, performance

les sujets de débat n'ont pas manqué.

www.afmicado.com

ponible en trois versions:
Thinkteam Document Mana-
gement (gestion des docu-
ments), Thinkteam PDM

d’application nouveaux appa-
raissent pour le PLM comme
les systemes embarqués et la
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mécatronique, avec des pay-
sages de conception-fabrica-
tion-logistique de plus en plus
complexes », affirme-t-il. Il
constate le développement
rapide de filieres comme le
calcul et la simulation ainsi
que la forte maturation PLM
de grandes entreprises. « Ces
derniéres sont maintenant

confrontées a I'intégration et -

a la rationalisation de leurs
solutions», souligne I'expert
de MDTVision. « Le souci de
la globalisation, naturel pour
ces entreprises, touche égale-
ment les PME qui doivent
prendre en compte P'aspect
collaboratif», note-t-il. D’o1
'émergence rapide de plates-
formes qui supportent ce type
de travail. Certains sous-trai-
tants de rang 2 ou 3 peuvent
s’abonner a une telle plate-
forme griace au PLM 2 la
demande que fournit IBM,
par exemple.

UNE PLATE-FORME UNIVERSITAIRE MUTUALISEE

© Des outils puissants, faciles

a installer et & utiliser, sont sans
doute essentiels pour le succeés
du PLM. Surtout dans les PME.

L'avenir du concept se joue aussi,

cependant, sur un autre terrain:
celui de la formation.
Pour y parvenir, I'Ecole centrale

i|de Paris (ECP) a mis au point,

en collaboration avec PTC, Sun

/|et AlP-Primeca, une plate-forme
| PLM mutualisée. « Nous avons

sur Solaris de Sun», explique
Pascal Morenton, professeur
agrégé a4 'EGP.

De nombreux projets
pilotes

Un choix qui s'explique par

cles atouts comme le client 100 %

Web, assurant un déploiement
trés rapide, une grande maturité
de fa solution, notamment autour
des fonctions de gestion

de projets. Le paramétrage

de |a plate-forme est trés étendu.
Et le couple logiciel/matériel trés
stable peut s’administrer
totalement a distance. ..
Opérationnel depuis fin aolt 2008,
le serveur a été utilisé dans

de nembreux projets pilotes menés
par les douze établissements
partenaires de 'ECP.

Un projet a suivre. ..

|choisi e logiciel Windchill de PTC

documentaire et de gestion

Le PLM concerne d’ailleurs
pleinement les PME de méca-
nique. I’intérét du projet
INC-PME (ingénierie numé-
rique et collaborative pour
les PME), qu’a lancé le Centre
technique des industries
mécaniques (Cetim) en 2006,
nest donc plus & démontrer.
«Plus de 70% de nos ressor-
tissants, que nous avons
consultés, ont mis en avant
Pimportance du travail col-
laboratif», explique Jean-
Charles Delplace, respon-
sable du projet au Cetim. Or,
si 67% d’entre eux veulent
lancer un projet, seulement
3,8% sont équipés aujour-
d’hui d’un tel systeme.

Le Cetim a ainsi mis au point
un logiciel, Teamworks, avec
des impératifs bien précis:
«Pas d’usine a gaz difficile a
installer et 2 utiliser, pas de
modification de la facon de
travailler de entreprise...»
Cette solution de travail col-
laboratif sous Windows est
commercialisée par le distri-
buteur du logiciel SolidWorks,
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Axemble (les études ont mon-
tré que 40 % des ressortissants
du Cetim utilisent ce logiciel
de CAO). Les utilisateurs par-
tagent ainsi en toute sécurité
des documents, disposent d’'un
historique, de la tragabilité des
fichiers. « Nous avons inté-
gré, a la demande des indus-
triels, un outil de gestion des
droits sécurisé et une solution
de réunion virtuelle, Netvie-
wer», précise Jean-Charles
Delplace. La solution est gra-
tuite la premiére année pour
les clients d’Axemble et ils doi-
vent payer 300 euros par uti-
lisateur la seconde année. A
signaler enfin l'offre de ser-
vices de Spring Technologies,
QuickStart. « En moins de
deux mois et pour un budget
inférieur a 25000 euros, nous
aidons les PME a mettre en
place une premiére appli-

i gy

1 ey B i,
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cation PDM Link de PTC,
explique Gilles Battier, PDG
de Spring. Nous assisterons
aussi les utilisateurs d’Intra-
link dans leur future migra-
tion vers PDM Link. »

Les éditeurs d’ERP

sont de la partie

Loftre PLM se développe aussi
du coté des éditeurs de progi-
ciels de gestion intégrée. Ils
attaquent eux aussi le marché
des PME et profitent de leur
présence dans la gestion d’en-
treprise pour étendre leur ter-
rain de chasse. C’est le cas de
SAP qui profite de sa considé-
rable base installée et de la
richesse de données manipu-
lées pour proposer SAP PLM,
qui compte plus de 5000 uti-
lisateurs déja. Ce dernier fait
collaborer plusieurs parte-
naires durant le processus de

T —
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Lancé en mai dernier, le 3DLive de Dassault Systémes est une solution de PLM
collaborative pour des applications industrielles, commae ici la canstruction navale.

développement des produits
la gestion des projets et pro-
grammes.

Cette solution e-business de
Péditeur allemand sera utile
également aux entreprises qu
exigent une gestion proactive
de la qualité afin d’améliore:
les performances des équipe-
ments et des divisions. Ell¢
s’intégre a SAP Supply Chair
Management et a SAP CRM
pour favoriser 'ingénierie
la conception et 'approvi-
sionnement collaboratifs. Des
améliorations du progiciel de
SAP porteront sur de nou-
veaux processus pour plani-
fier les gammes de produit:
et la simplification de I'inter-
face, et chercheront a affine
les réles par catégories d’uti-
lisateurs ainsi qu'a fourni
davantage d’informations
contextuelles.

Enfin, Infor propose lui auss:
un outil PLM qui permet.
selon ses spécialistes, d’aug-
menter la rentabilité de
Pentreprise jusqu’a 10 %, de
réduire les délais de commer-
cialisation jusqu’a 50 %.
d’améliorer les délais le Ian-
cement des nouveaux pro-
duits jusqu’a 98%...

Quant a Oracle, qui a achet¢
en mai Agile, il se positionne
désormais comme un acteut
important du marché PLM.
On vous lavait bien dit que
dansle PLM, il n’y a que l'em-
barras du choix... @

Mirel Scherer
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